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Hur kan Conect utveckla ditt foretag?

Hur garderar man sig mot en risk pa 72%?

Att vélja affarssystem ar viktigt beslut for de allra flesta foretag. Ett
felaktigt val kan kosta mycket pengar i form av uteblivna besparingar,
missade konkurrensfordelar, daligt beslutsunderlag samt inte minst
demotiverad personal. Enligt IT-utredningsforetaget Standish Group ar
s& manga som 72% av foretagen “unhappy with their installation”. Hur
g6r man for att inte hamna i denna kategori? Vi foreslar att du tittar lite
nérmare pd foljande tre nyckelfaktorer:

metod
o programvara
. partner

Metod

I ett projekts planeringsfas spelar forstudien en avgorande roll. Alla
viktigare arbetsfloden analyseras och matchas mot programvarans
standardfunktionalitet. En databas med kundspecifika grunddata satts
upp och demonstreras for projektansvariga. Eventuella anpassningar
identifieras. Under forutsattning att kundens kravspecifikation kan up-
pfyllas faststélls och dokumenteras projektets ramar och mélsattningar
samt budget och tidsplan. All erfarenhet visar att den tid och pengar
som investeras i projektets planeringsfas f&r man méngfalt igen.

I genomforandefasen ligger fokus p& utbildning av anvandarna samt
konvertering av grunddata.

Detta &r den grundmetodik Conect tillampar for att du skall f& det sys-
tem du behdver, till verenskommet pris och i ratt tid.

Programvara

Den programvara du valjer skall uppfylla dina krav p& effektiv kontroll
av kritiska arbetsfléden idag men dven ha potential for att klara dina
framtida behov. Darfor er det en fordel om programmet innehdller
manga olika moduler som kan byggas pa efterhand. D4 slipper du byta
system nar foretaget vaxer eller andra behov uppstdr. Programmet skalll
vara latt att léra sig, anvanda och underhélla.

Det ar ocksd viktigt att programvaruldsningen bygger pd modernaste
teknik, ar latt att anpassa samt att det har en programkod som ar ren
och stabil.

Foretaget som utvecklar programvaran maste ha tillréckliga finansiella
muskler for att hanga med i dagens accelererande tekniska utveckling.
Microsoft Dynamics NAV 4.0 uppfyller alla dessa villkor. Over 30.000

smd och medelstora féretag i mer &n 50 lander tar dagligen hjélp av
Dynamics NAV for att styra och leda sina féretag. Har hittar du 16s-
ningar for allt fr&n ekonomi, tillverkning och distribution till kundvard,
service, e-handel och beslutsstdd. Dynamics NAV &r helt integrerat med
Microsofts Ovriga produkter och har ett granssnitt som du kanner igen
fran Microsoft Outlook 2003.

Partner

N&r ett nytt affarssystem skall installeras f&r man som partner oftast en
mycket god insyn i kundens viktigaste affarsprocesser. Om din partners
verksamhetskonsulter utéver gedigna kunskaper om programvaran har
en bakgrund som gor det latt att satta sig in i din verksamhets speciella
behov kan uppdraget breddas utéver renodlat IT-projekt och darmed
skapa ett mervarde for dig.

Som kund hos Conect fér du tillgéng till verksamhetskonsulter med bred
erfarenhet fran affarsverksamhet, sdval inom som utom IT-sektorn b&de
nationellt och internationellt.

Vi betecknar var foretagskultur som icke-byrékratisk, “sunt fornuftsinrik-
tad” och arlig. Vi vill att det skall vara latt att gora affarer med oss och
ger oss aldrig forran du som kund blir ngjd!
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